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1. Резюме.
В данном документе описывается предлагаемый для принятия решения по инвестированию проект создания национального автомобильного портала. Приведены его краткое описание, анализ рынка, маркетинговый и финансовый планы, условия и порядок привлечения инвестиционных средств.
2. Описание проекта.

2.1. Общие сведения о проекте.
Проект предназначен для заполнения имеющейся на сетевом рынке Рунета ниши.
Сетевой адрес проекта: pokatili.ru
Проект ориентирован на русскоязычную аудиторию, владеющую или интересующуюся выбором автомобиля, его покупкой/продажей и эксплуатацией, историей, новостями, медийным тематическим контентом.
Проект объединяет новостной портал, социальную сеть, автомобильную энциклопедию, медиа-библиотеку, возможность заработка для пользователей, занимающихся своим хобби.
2.2. Описание руководящей и эксплуатирующей проект компании.
Организацию работ проводит ООО «А25».

Персоналии ядра проекта:

Андриенко Павел Владимирович (30 лет) – управляющий проектом
Григорий Робертович Шмеркин (32 года) – финансовые расчеты
Максим Сергеевич Скидан (21 год) – юзабилити проекта
Сергей Александрович Макаров (23 года) – системный архитектор
Интернет-Агентство ООО «А25» - это около 20-ти постоянных и удаленно привлекаемых специалистов в разных областях IT.

Автомобильный клуб «ДОВОД» (Добровольное Общество Взаимного Обеспечения на Дорогах). Объединяет сегодня 151 зарегистрированного члена из 6-ти стран. Имеет форум по адресу: forum.dovod.org, объединяющий также владельцев Форд-Эскорт Клуба и просто «сочувствующих» автомобильной тематике.
3. Анализ рынка.
У нас давно вынашивалась идея создать полноценный автомобильный портал. До сих пор встречаются утверждения/жалобы далеко не последних людей в Рунете о том, что полноценного автомобильного ресурса на сегодня в русскоязычном сегменте сети так и нет. Если человек хочет объективного выбора необходимого ему автомобиля, после покупки вернуться за информацией по эксплуатации автомобиля, получить возможность выгодно его продать/купить/обменять (используя разные способы, в т.ч. с одновременным получением кредитов и т.д.) - в одном месте такого до сих пор не встречается. Не говоря уже о десятках дополнительных сервисах, которые существенно помогли бы пользователю не только в этом, но существуют пока только в виде наших идей.

В процессе недавнего дополнительного изучения предметной области прямых конкурентов идейно и содержательно планируемому проекту выявлено не было. В т.ч. среди анонсов некоторых готовящихся автомобильных проектов.
Из причин отсутствия достойных конкурентов на сегодня можно выделить следующие:

1. Кажущаяся заполненность рынка.
2. Сложность подъема тематики в полном объеме (в т.ч. необходим коллектив увлеченных людей для поддержки и эксплуатации проекта).

3. Отсутствие целенаправленной консолидированной политики по развитию и продвижению имеющихся ресурсов.

Изученные нами в сети проекты можно условно разделить на три условные группы:

1. Известные.

Типовой пример: auto.ru
2. Нераскрученные.
Типовой пример: acars.ru
3. Планируемые.
Типовой пример: autocadabra.ru
Очевидно, у каждого из существующих автопроектов имеются свои слабые стороны и проблемы, не позволяющие им считаться главным и всеобъемлющим на рынке Рунета.
Т.е. как всегда необходим четкий план, профессионализм, ресурсы.
При этом, если изучить статистику и динамику посещаемости автомобильных ресурсов даже второго круга популярности, можно сделать вывод, что это растущий рынок и, даже несмотря на прозвучавшие в последнее время несколько анонсов по запуску автомобильных проектов (что является само по себе показателем интереса к этому сегменту рынка),

его еще долго хватит на всех участников.

4. Финансовый план.

Прибыль планируется извлекать в основном из рекламных отчислений проекта, но не только.
Расчеты – см. файл смета.xls
Итого:

Окупаемость (при ряде пессимистичных условий, как то:

- достигнутая посещаемость не вырастет, а останется на прежнем уровне;

- уровень стартовых рекламных вложений сохранится на протяжении всей жизни проекта;

- со временем не будет придумано, реализовано и запущено никаких дополнительных сервисов, влияющих на рост посещаемости;

- уровень Интернет-активности пользователей и их количество не изменится;

- не сбудутся прогнозы существенного роста стоимости рекламы на ТВ и в сети) 

составит 14 месяцев. Далее нас ожидает доходная часть.
5. Гарантии проекта.

Гарантии обеспечиваются выписанным векселем и приобретаемыми активами.

предоставляется на условиях конфиденциальности

собственность ООО «А25»


